Анализ постановления Высшего арбитражного суда (Постановление Президиума ВАС РФ от 07.02.2012г. № 11637/11).

После выхода данного Постановления опять возник вопрос о порядке учета в целях исчисления НДС с бонусов, выплачиваемых покупателю.
В ответе на вопрос необходимо разделить следующие понятия: выплата премии (бонусов) покупателям; оказание услуг по продвижению товаров; предоставление премий непосредственно связанных с поставками товаров, которые были переквалифицированы в скидки (уменьшение стоимости товаров), Высшим арбитражным судом.

1. Предоставление премий (бонусов) покупателям.

Если продавец выплачивает премии (бонусы) покупателям за приобретение определенного количества товара по договору поставки и /или за приобретение товара определенного ассортимента по договору поставки, то премия не подлежит обложению НДС. Так как эта выплата за действия, не связанные с возникновением у покупателей обязанностей оказать услуги в рамках договора поставки и не связана с изменением первоначальной цены товара, указанной в накладных (Аналогичное мнение содержится в Письме ФНС РФ от 01.04.2010г. № 3-0-06/63).

2. Оказание услуг по продвижению товаров.

В случае если выплата будет осуществляться на основании целенаправленных, оговоренных в договоре конкретных действий за вознаграждение, например: услуги за размещение товаров на полках магазинов в оговоренных местах и выделение для товаров постоянного и (или) дополнительного места в магазине и т.д. В таких случаях покупателем были бы выставлены акты и счета-фактуры с указанием вида услуг, например: «за оказанные услуги по продвижению товара…..» и в этом случае указанные услуги подлежали бы налогообложению НДС у покупателя товаров, а суммы этого налога принимались бы к вычету у продавца товаров в общеустановленном порядке.

3. Предоставление премий непосредственно связанных с поставками товаров - переквалификация в скидки (уменьшение стоимости товаров), Высшим арбитражным судом (Постановление Президиума ВАС РФ от 07.02.2012г. № 11637/11).

 В Постановлении Президиум ВАС РФ от 07.02.2012г. № 11637/11 высказался, что, премии непосредственно связанные с поставками товаров, работ или услуг являются формой торговых скидок, применяемых к стоимости товаров. Следовательно, они оказывают влияние на налоговую базу по НДС, а так как в результате выплаты таких премий происходит уменьшение стоимости товаров, то это влечет корректировку поставщиками базы по НДС и уменьшение покупателем налоговых вычетов.

Учитывая приведенную позицию Президиума ВАС РФ, основной риск по НДС будет у покупателя, так как покупатель обязан восстановить сумму НДС, ранее принятую к вычету (подпункт 4 пункта 3 статьи 170 НК РФ). Причем, покупатель не дожидаясь получения от поставщика корректировочного счета-фактуры, должен произвести восстановление НДС на основании имеющихся у него первичных документов (акта).

При изменении первоначальной стоимости товара в сторону уменьшения поставщик имеет право принять к вычету ранее начисленный НДС (пункт 13 статьи 171 НК РФ). При этом поставщик должен найти технические возможности по отражению корректировки стоимости товара и формированию корректировочного счета-фактуры.
